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Das Erkennen der Moglichkei-
ten im Vertrieb gleicht oft dem
Betrachten der Beine einer
Giraffe. Mit jedem Perspektiven-
wechsel eréffnet sich die Chance,
etwas GrofSeres zu entdecken.

Wir sorgen fir den durchdachten Perspek-
tiven-wechsel im Vertrieb, weiten den Blick
und eroffnen so neue Moglichkeiten fiir lhre
Vertriebsarbeit, die sich Ihnen heute und in
Zukunft bieten.

INTERIM MANAGEMENT IM VERTRIEB ::
Anpacken, wo andere erstmal reden. Wir
Ubernehmen Flhrungsaufgaben im Vertrieb
und Vertriebsverantwortung auf Zeit — Mit
einem strukturierten Vorgehen und immer
mit dem Blick fiir das Machbare und Notwen-
dige.

OPERATIVE VERTRIEBSARBEIT :: ,Vertrieb
machen” ist wie ,Vertrieb wollen”, nur viel
besser. Wir unterstiitzen bei all dem, was
notwendig ist, den Vertrieb professionell zu
gestalten — Mit viel Erfahrung, echter Hands-
On-Mentalitdt und immer mit professioneller
Leichtigkeit.

VERTRIEBSTRAINING :: Vertriebskompeten
zen mit echtem Praxis-Know-How. Wir _bi
ten individuell zugeschnittene Vertriebstrai-
nings, die wirksam sind und gleichzeitig auch
Spall machen — Mit modernen Methoden, an
besonderen Orte und immer mit viel Empa-
thie und Resonanz.

COACHING & MENTORING IM VERTRIEB ::
Individuelle Vertriebsstarken durch lebendige
1:1 Coachings, Training on the Job und Men-
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